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INVITATIE

Universitatea Internationald Danubius din Galati are deosebita
onoare de a va invita sa participati in ziua de 14 mai 2026, incepand cu ora
10.00 la Simpozionul International - ,,Comunicarea tactica in domeniul
aplicarii legii”, editia 1.

PROGRAM

SIMPOZIONUL INTERNATIONAL — COMUNICAREA
TACTICA iN DOMENIUL APLICARII LEGII

Editia I

UNIVERSITATEA INTERNATIONALA DANUBIUS din
GALATI, ROMANIA

Comunicare tactica

Judo verbal

Dialog — deescaladare —
nonconfruntare



Locul de desfasurare — Sala Senatului

14 mai 2026

09.50 — 10.00: Inregistrarea participantilor la simpozion

10.00 — 10.10: Deschiderea simpozionului si prezentarea mesajelor de bun venit ale conducerii
Universitatii Internationale Danubius

o Presedintele Consiliului de Administratie, conf. univ. dr. Andy Corneliu Pusca
e Rectorul Universitatii (CEQ), prof. univ. dr. Steve O. Michael

10.10 — 11.30: Prezentari in plen
KEYNOTE SPEAKERS

Prof. Univ. Dr. Tutu PISLEAG - Continuumul utilizarii fortei. De la puterea cuvantului la forta
letala

Conf. Univ. Dr. Aurelian Gabriel ULUITU, avocat - De la comunicare la raspundere juridica
— posibilitatea manifestarii unor forme specifice de malpraxis

Conf. Univ. Dr. Lacramioara MOCANU, psiholog - Empatia tactica. Arma secretd in interventii
de criza

11.30 — 12.30: Sesiune pentru Dezbateri

Organizat de Facultatea de Drept si Guvernanta Internationala, Universitatea Internationala
Danubius din Galati, Romania, Simpozionul cu tema ,,Comunicarea tactica in domeniul aplicarii
legii” ofera un forum pentru dialog academic privind strategiile verbale aplicate in de-escaladarea
situatiilor potential conflictuale cu care se poate confrunta personalul din agentiile de aplicare a
legii. Astfel de strategii ajutd la schimbarea sau redirectionarea comportamentul uman prin
cuvinte, aproape instantaneu, pentru a controla situatiile tensionate in mod non-violent. Totodata,
prin comunicarea tactica si recurgerea la retorica situationald sunt identificate deprinderile care sa
ajute personalul politienesc la alegerea celor mai bune mijloace disponibile de persuasiune in orice
moment dat.

Acest eveniment reuneste cercetatori, cadre universitare, reprezentanti ai politiei si
jandarmeriei, specialisti interesati de:

- continuumul utilizarii fortei;

- strategii politienesti moderne;

- retorica aristotelica;

- perceptii, emotii $i metaemotii in actiunile de ordine publica;
- tipologia informatiilor in negocieri/dialog;

- empatia tactica;

- analiza tranzactionala.



Principiile de negociere/dialog presupun separarea problemelor de oameni, ceea ce reclama
ca politistul (jandarmul) sa inteleagd problema, sa Incerce sa se identifice cu subiectul. Un alt
principiu presupune concentrarea asupra intereselor reale implicate si mai putin asupra pozitiilor
adoptate, intrucat problema reald constd in interesul, nevoia si aspiratiile subiectului. Este mai
degraba nevoie a se concilia interesele decat sa se medieze pozitiile. De asemenea, este nevoie de
a se crea mai multe optiuni pentru facilitarea unui acord.

Rolul pe care il are comunicarea tactica este fundamental, pentru ca fara comunicare nu
poate exista negociere/dialog, comunicarea eficientd trebuie conceputa cu subiectul si nu impotriva
lui. Este nevoie, astfel sa se separe comportamentul observabil de interpretarile acestuia, prin
capacitatea de a utiliza eufemismele, un limbaj emotiv cu moderatie, evitarea limbajului ambiguu.
Comunicarea persuasiva devine un fel de arta, care presupune multa improvizatie, logica, activarea
sentimentelor, pasiunilor fara a depdsi un anume prag, greu de definit, compatibilizarea unor limite
de rationament apropiate de cele ale subiectului pentru a ajunge la constiinta acestuia.
Comunicarea persuasiva reclama participarea la problemele subiectului, exprimand intelegerea,
capacitatea si controlul pentru a raspunde la irationalitatea subiectului prin propria rationalitate a
politistului/jandarmului. Formarea si aprofundarea abilitdtilor de comunicare in situatii extreme
nu se realizeaza prin simpla citire a unei lucrari in domeniu, ci prin exercitii practic-aplicative.

Puterea de persuasiune produce efectele propuse dacd se manifestd in circumstante
potrivite. Gesturile si mesajele presupun inventivitate, studiu practic, intelegerea raporturilor
dintre ratiune si emotie, dintre imaginatie si realitate. In fapt, comunicarea persuasiva presupune
capacitatea de a-i motiva pe altii sa asculte si sa reflecteze asupra motivelor prezentate prin care
se echilibreaza fortele in joc, se construieste o relatie. Este nevoie, asadar, de asumarea controlului
situatiei cu scopul de a se construi un climat favorabil pentru mesajul transmis.
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